
今回あなたにお伝えするのは 
 
 

スキル０の凡人が、そのままの状態で 
長期的に稼げる&月収 7 桁を狙える唯一のノウハウ 

スキル転売 
です。 
 

【スキル転売とは】 
 
まずはスキル転売についての簡単な説明からさせていただきます。 
 
Q.お金を稼ぐために必要なものは何だと思いますか？ 
 
SNS で稼ぐならマーケティング力やライティング力 
イラストで稼ぐなら画力 
サイト制作で稼ぐならプログラミング力 
 
などなど職種に合わせた様々なスキルが必要になりますよね。 
 
ですがスキル転売ならスキルが無くてもあらゆるジャンルのスキル
を必要とする仕事を受注できるようになります。 
 
絵が描けなくてもイラストを販売したり、難しいソフトが使えなく
てもデザインの仕事をもらえたりするのです。 
 



なぜそんなことができるのかというと、一般的な転売は形のあるも
のを転売しますがスキル転売は『形のないもの＝スキル』を転売し
ます。 
 
「スキルを…転売する？」 
 
いまいちピンときませんね。より具体的に解説していきます。 
 
まず、稼ぐ場所はココナラ、タイムチケット、ランサーズなどの 
スキルシェアプラットフォームです。どのような仕組みで稼げ
るのか、イラストの仕事受注を例に説明すると 
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1. 「イラストを描きます」というサービスを 5000 円で出品する 
2. A さんがあなたの商品を買う 
3. A さんからイラストについての要望を聞く 
4. あなたは 5000 円のうち 2000 円を使ってイラストを描いてくれ

る B さんの商品を買う 
5. A さんからの要望を B さんに伝えてイラストを描いてもらう 
6. B さんに描いてもらったイラストを A さんに納品する 
7. 差額の 3000 円があなたの利益になる 
＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝ 
 
 
 
 
 
 
 
 
このような仕組みで稼いでいきます。 
 



サービスの仲介業者のようなイメージです。こうすればあなたの手
元に 5000－2000＝3000 円が残りますよね。 
 
主な作業内容は、メッセージのやり取りだけ。 
 
それだけでライティング力、マーケティング力、セールストーク
力、画力、デザイン力、動画作成技術、プログラミング技術、etc… 
何の能力も持っていない素人の状態でもすべての市場で商品を販売
できるようになります。 
 
必要な知識はこの PDF に書いてあることだけ。スキルを習得する
ために何日もかけて難しい専門知識を学ぶ必要は一切ありません。 
 
あなたがコンテンツを作ったり、成果物を作ったりする必要もあり
ません。セールスページを作って商品が売れたら、ほかの販売者か
ら商品をもらって購入者に渡すだけの簡単な作業です。 
 
基本的にメッセージのやり取りだけで完結するノウハウのなで、 
外注すれば完全に自動化できます。 
 
さらに先ほどの例でいうと 
 
⚫ A さんは絵を描いてもらえてハッピー 
⚫ B さんは仕事がもらえてハッピー 
⚫ あなたはお金が稼げてハッピー 
 
と、1 度に 3 人が幸せになれるノウハウなのです。 
 
また、使えるサイトはココナラだけでなく、ランサーズやスキルク
ラウドなどたくさんあるので仕組みを量産しやすく、サイト内での
サポートも手厚いので利用方法で迷うこともありません。 
 



そんな簡単な内容でも初月 5~10 万円、仕組みを増やして長く続け
れば月収 100 万円以上は稼げるようになります。 
 
ちなみにこのノウハウを私に教えてくださった方はサラリーマン時
代に完全に自動化させて月に 300 万円稼いでいました。 
 
私もタイムチケットというスキルシェアサービスでこのノウハウを
実践していますが、2020 年 10 月の売り上げは約 70 万円でした。
利益で言うと 50 万円ちょっとですね。 
 

 
 
 
 
 
 
 

 
人の欲望を解決するスキルを右から左に流すだけで簡単に稼げる、
それがスキル転売です。 
 
それでは次のページから具体的なノウハウについて学んでいきまし
ょう！半自動収入、不労所得への最短ルートです。 
※ココナラのイラスト市場での稼ぎ方を例として解説していきます。他のプラ
ットフォーム、市場でもほぼ同じ流れです。 
 
【1．市場を決める】 
【2．値段を決める】 
【3．セールスページを作る】 
【4．商品が買われた後の流れ】 
【5．外注化】 
【6．利益の最大化】 



【1．市場を決める】 
 
すべての市場で実践できる…と言っても稼ぎやすい市場、稼ぎにく
い市場はあります。すぐに稼ぎたい人は稼ぎやすい市場で取り組ん
でください。 
 

≪C to C の市場≫ 
 
スキルシェアサービスで稼ぐときのコツは  
 
そのスキルシェアサービスの 
メインのユーザー層を狙う 
 
ことです。  
 
当然、絶対数が少ない層よりも、多い層をターゲットにした
方がたくさん購入してもらえますよね。  
 
スキルシェアサービスのメインユーザーは C to C、すなわち
個人が個人に対してスキルシェアすることを目的としていま
す。 
 
なので個人間取引を目的としたメインのユーザー層が多く利
用している 
 
⚫ イラスト 
⚫ デザイン 
⚫ 動画制作 
⚫ ライティング  
⚫ 美容、健康、ファッション  
⚫ 占い 



などの市場を狙ってください。  
 
逆にアプリの開発やセキュリティ対策など企業が個人に(企業
が企業に)依頼するようなジャンルは NG です。  
 
メインのユーザー層をターゲットとしておらず取引件数自体
が少ないためスキル転売には向いていません。  
 
メインのユーザー層が利用している市場をいくつかピックア
ップしたら、さらにその中からより活発な市場を選んでいき
ます。 
 
 

≪直近の商品が売れた時間を見る≫ 
 
ココナラをはじめとしたスキルシェアサービスでは、その市場で何
時間前に商品が売れたかがわかるバナーがついているものが多いで
す。（無い場合もあります。） 
 

 
 
 
 
 
 
 

 
ココナラでいえば赤で囲ったところですね。 
直近の商品が売れた時間が 5 時間以内になっていればそ
の市場は活発だということがわかります。 
 
 



取引件数を多くこなすためには活発な市場を狙う必要があります。 
 
⚫ C to C の市場か？ 
⚫ 活発であるか？ 
 
この 2 つのポイントを抑えて取り組む市場を決めてください。 

 
【2．値段を決める】 
 
市場ごとに 
最も売れやすく、商品がバカ売れする価格帯 
というものが存在するので、その求め方を説明します。 
 
STEP１ 
そのサイトで最も売れている商品の値段に 0.8 をかける 
 
ココナラでいうとランキング順 1 位の商品です。 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
1 位の商品の値段が 40000 円だったので 0.8 をかけると 
40000 円×0.8＝3 万 2000 円となります。 
 



STEP２ 
1 ページ目に表示されている商品の相場を出して２で割る 
 
サイト内の売れている順の 1 ページ目の相場を出します。 
ココナラでいうと上位 40 件ですね。 
 
相場の計算方法は 商品の価格の合計÷商品件数 です。 
今の相場は 408500÷40＝10212 円でした。 
 
これをさらに２で割ります。 
10212÷２＝5106 円 
 
STEP3 
STEP１と STEP２の間の価格帯が最適 
 
（相場/２）～（1 位の値段×0.8） 
 
今回の例では、ココナラのイラスト市場では 
5106～32000 円の間が最も売れやすい価格となります。 
 
1 件の単価を増やすよりも取引件数を多くこなすことがコツなので 
基本的に最初のうちは最低価格で設定してください。 
今回の場合は 5000 円ですね。 
 
この値段設定法は決して適当なものでなく、すべてのビジネ
スで通用する黄金の計算式です。  
 
この価格設定法を採用したデパートのごく普通のパスタ屋
が、同じデパート内の王手チェーン店マクドナルドの売り上
げを超えたほといった事例もあるんですよ。 
 
価格が決まったらセールスページを書いていきます。 



【3．セールスページを作る】 
 
セールスページを作るときは 
自分で考えて作ってはいけません。 
 
売れている人のセールスページをマネしてください。ただ文章を 
まるパクリするのではなく、セールスページの要素を抽出してそこ
に自分の言葉を当てはめていきます。 
 
だいたい売れている順で上位 20 番目までをチェックして、セール
スページに共通して入っている要素と要素の順番を分析してくださ
い。 
 
それだけで売れやすいセールスページが完成します。例としてココ
ナラのイラストランキング 1 位の人のセールスページの要素をオレ
ンジで書きだしました。 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

こんな感じで要素を抜き出していきます。 



また、受注内容や要望をサービス購入後に送ってもらえるように 
セールスページ内で指示しておけば、やり取りの回数を大幅にカッ
トでき、あなたが他の出品者に依頼する際は送ってもらった受注内
容をコピペして渡すだけで OK です。 
 
また、このセールスページ作成は外注化できます。 
外注化について詳しくは【5．外注化】で説明します。 
 
サムネイル（商品画像）についてですがイラストなどの成果物を提
供するタイプのサービスではサムネイルにサンプルを掲載している
人がほとんどですが、あなたはサンプルを作ることができませんよ
ね。 
 

なのでセールスページにサンプルは掲載しなくて

OK です。 

 
ではどうするかというと 
 
1. 別アカウントを作ります 
2. 委託予定のイラストレーターさんに DM でサンプルを頂きます 
3. サンプルをイラスト案件に関わる仲間内に公開してもいいか許

可を頂きます 
4. 承諾後、イラスト案件依頼者にDMで公開します 
 
必ずしもこの流れじゃなくていいですが、こうすれば自分でサンプ
ルを用意できなくても購入希望者にサンプルを提供できます。 
※イラスト以外でも同じです 
 
 
 



その代わりにサムネイルは原色系の色を使って目立つようにし、具
体的な欲求の訴求を書き込んで作ってください。 
 
例えばイラスト系なら「あなた専用のイラストを描きます」などシ
ンプルなもので構いません。 
 

【4．商品が買われた後の流れ】 
 
値段の設定とセールスページの作成が完了したら、さっそく出品し
ます。だいたい 23 時頃に出品するのがおすすめです。 
 
23 時ごろは一般的な会社員や主婦の方が一通り仕事や家事を終え、
スマホや PC をいじりながらゆっくりしている時間帯なので反応が
良くなります。 
 
ターゲットの生活を意識することがキモです。 
 
それでは、あなたが 5000 円でイラスト制作の商品を出品したとし
ます。 
 
あなたの商品が Aさんに購入されたら、A さんから提供する 
イラストに必要な情報や要素をメッセージのやり取りで聞き取り 
ます。 
 
スキルシェアプラットフォームなどの直接的なやり取りがある稼ぎ
方は出品者のイメージが命なので、真摯な対応を心がけてください
ね。 
 
続いてあなたは 2000 円（5000 円以下）でイラストを描いてくれる
B さんに A さんから聞き取りした受注内容でイラストを描いて 
もらいます。 
 



B さんからイラストを納品されたら、それをそのまま A さんに納品 
します。これで取引完了です。 
 
あなたは 5000 円-2000 円＝3000 円の利益を得て 
A さんは希望通りのイラストを購入できて 
B さんは 2000 円で仕事をもらえました。 
 
ここの流れもすべて外注化できます。 
次の【5．外注化】で説明していきます。 
 
 

【5.外注化】 
 
ここがあなたの 1番気になる部分ですよね。 
 
このノウハウは外注化しなくても 1人で十分に取り組めますし、外
注すれば依頼費として費用が少しかかってしまいますが 
働かず寝ている間に他の人が仕事をしてくれて自分にお金が入って
くるならこれほど嬉しいことはありません。 
 
そのための仕組みが外注化です。 
 
ですが、「外注化って難しそうだな…」と思っている人が結構 
います。確かに、外注先との契約とか料金設定とかめんどくさそう
だな…と思ってしまいますが実はとっても簡単です。 
 
『外注化』なんて難しくいっていますが、要は 
 
発生する利益以下の価格で他の人の商品を購入する
だけです。 
 
 



今回のノウハウで外注化できるのは 
 
・セールスページ作成 
・アカウント運用 
 
この２つだけなので、これらを安く請け負ってくれる人の商品を探
して購入するだけです。 
 
セールスページ作成の外注化なら、ココナラ内だけでも 1 文字１円 
で書いてくれる人がたくさんいます。 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
この方たちの商品を購入し、【３．セールスページを作る】の内容
を伝えて書いてもらえば OK です。 



基本的にセールスページの内容は 1000 文字前後、それ以下ですか
ら費用も 1000 円程度しかかかりません。 
 
次にアカウント運用の外注化ですね。 
 
方法はとっても簡単。  
 
ランサーズでアカウント運用の代行を請け負ってくれる方に
この教材のポイントを伝えてやってもらえばいいだけです。
月 1 万円～でやってもらえます。  
 
あとは日報をもらって修正するべきところの指示を出すだ
け。これだけで半自動収入の仕組みが作れます。  
 
修正基準も大切です。 
 
ビジネスでは成約率 1%なら上出来と言われています。なの
で、閲覧数 100 に対して 1 件も売れていなければ修正指示を
出してください。  

1. サムネイル  

2. タイトル  

3. キャッチコピー  

4. 商品紹介文  

 
の順番で修正していきます。これは見込み客がファーストビ
ューで見る順番です。この順で修正していけば必ず購入件数
は増えていきます。  
 



まずは自分でスキル転売に取り組んでみて、慣れてきたら外
注化し委託先の人にしっかり教育すればあとは少しのチェ
ックでお金が入ってくるようになります。  
 
また、ココナラで安価で SNS 運用の代行をしている人に DM で直
接依頼するのもアリです。 
 
たまに断られることもありますが、安価で出品している人は実績を
作りたい人が多いので快く引き受けてくれる場合がほとんどです。 
わたしも直接DMで依頼して外注化しました。 
 
ココナラ内に安価で SNS などのアカウント代行業をしている人は
結構いるので探して依頼してみましょう。 
 
また、『外注』というのは簡単に言えば『作業をお願いする』とい
うことです。作業内容は簡単なのでちょっとお金を払って家族や知
り合いの方に運用をお願いするのもアリですね。 
 

 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 



【6．利益の最大化】 
 
以上がスキル転売の基本的な仕組みです。 
 
多くの人は 1 度売ったらそれっきりで終わってしまいます。 
それでも月 5 万、10 万程度なら稼げますが、どうせなら 
利益を最大化させて月に 50 万円、100 万円、300 万円とどんどん稼
いでいきたいですよね。 
 
そのために、バックエンドを販売します。 
 
バックエンドとは、1 度商品を買っていただいたお客さんから悩み
や要望を聞いて、それに合わせた商品を販売することです。 
これで利益を何倍にも引き上げることができます。 
 
例えば、イラストの商品を買ってくれたお客さんがそのイラストを
LINE スタンプとして販売したいと考えていたとしましょう。 
それならそのお客さんに LINE スタンプを売れやすくする方法を売
ればいいのです。 
 
LINE スタンプを売れやすくする方法をあなたが知っている必要は
ありません。【4．商品が買われた後の流れ】と同じように LINE ス
タンプを売れやすくする方法を販売しているひとから PDF を購入
し、それを渡してあげればいいのです。 
 
こうすることで一人当たりの客単価を増やすことができます。 
 
最初のうちは 
1 件の単価を増やすよりも取引件数を多くこなす 
といっていたのはこのためです。 
 



始めに安くたくさんの人（リスト）を集めて、そこからバックエン
ドを販売して利益を爆増させていくのです。 
ここで重要な考え方が２つあります。 
 
 
・お金は信頼から生まれる 
 
最初に低価格で販売するのは、お客さんと信頼関係を構築するため
です。信頼できない人の高額商品を買うのには抵抗がありますよ
ね。 
 
ですが、1 度商品を買ってもらっていいものを提供すればそのお客
さんはあなたのことを信頼してあなたにお金を払うことに抵抗がな
くなります。 
 
そうすれば少し高額なバックエンドでも買ってもらいやすくなるの
です。（実際私の商品の購入者もリピーターはかなり多いです。い
つもありがとうございます^^） 
 
お客さんが払ってくれる金額＝あなたの信頼度 
です。 
 
・人の欲望は無尽蔵 
 
人の欲は尽きることがありません。 
 
イラストを描いてもらいたい 
↓ 
イラストを LINEスタンプにして販売したい 
↓ 
LINE スタンプを販売する方法を販売したい…… 
 



これらすべてがバックエンドを買っていただくチャンスです。その
ためにしっかりとお客さんと対話をして相手が望んでいるものをヒ
アリングしてください。 
 
ビジネスマンの仕事は、商品を売ることではなく、
お客さんの生活を最高の状態に近づけることです。 
 
お客さんが望む生活に近づいてもらうために、あなたはお客さんの
悩みを解決する商品を販売するのです。 
 

【まとめ】 
 
以上、スキル０の人がそのままの状態で長期的に稼げる&月収 7 桁
を狙える唯一のノウハウ【スキル転売】でした。 
 
初心者が、全くスキルがないままでこれだけ稼げるノウハウは他に
ないかと思います。（見つけ次第共有していきます。） 
 
このノウハウを実践できる場所は 
 
⚫ ココナラ 
⚫ スキルクラウド 
⚫ タイムチケット 
⚫ ブレイン 
⚫ ランサーズ 
 
などなど数多くあります。 
 
まずは使い慣れているココナラから始めてみて、どんどん仕組みを
量産、さらには自動化していき、月 10 万、50 万、100 万、300 万
円の完全な不労所得を手に入れてください。 
 



わからないことがあればお気軽にご連絡ください。 
 誠心誠意サポートさせていただきます！ 
 
また、私はあなたが望む最高の生活に 1 歩でも近づけるように、個
人的なサービスの受注生産もうけおっております 。 
 
「ほかにこんなノウハウがあったら教えてほしい」 
「こんなことで悩んでるから助けてほしい」 
 
ビジネス、恋愛、健康、なんでも構いません。 
私の力で解決できることでしたらどんなことでもご対応させていた
だきますので、まずはお気軽にご相談ください！ 
 
最期までご覧いただきありがとうございました。 
 
 K 
 


