
note

そして、noteの場合はココナラほどサービスの出
品が厳しい訳ではありませんが予告無く有料記事
が非公開にされる時があります。

稼ぐや露骨にお金の話などしていれば、非公開に
されたり最悪アカウント削除の可能性もありま
す。

特に情報商材で、短期間に結構な額や購入部数が
多ければ高確率でアカウント削除されます。

理由は定かではないですが、アカウント削除して
収益を没収したいだけだと思います笑

私も以前予告無くアカウント削除され、約10万円
ほど未払いになり問い合わせても返信のメールは
返ってきませんでした。

結構闇深いかもしれません笑

販売手数料
noteの場合、販売手数料は購入方法によって変わ
ります。

キャリア決済だと25%

クレジット決済だと15%です。

そしてプラットフォーム使用料で10%取られま
す。

仮にピッタリ10万円稼いでいたとすれば、最初に
使用料の10%が引かれそこから決済方法によって
15%～25%引かれる仕組みになっています。

結果的に25%～35%引かれると思いますが、最初
に10%引かれて残った額から15%～25%なので結
構販売手数料は少ないです。

ココナラよりは断然マシです笑

オススメ点
販売手数料はプラットフォーム1お手軽だと思いま
す。ですが、購入した人の人数やレビューなどが
無いので購入者側からすると少し判断材料に欠け
ると思います。

有料記事を書いておきそれを購入されれば質問な
どが無い限りやり取りは不要なのでそういった面
ではすごくお手軽だと思います！！

振込・個人販売
最後にプラットフォームを使わずにSNSなどで買
い手を探し自分の口座に振り込んでもらう個人販
売について

個人販売の場合、販売手数料なども1円も取られる
事はないので気にする必要はありませんが

安全性や信頼に欠けるので高確率で、購入される
事はないでしょう。

税金関連もそうですし、購入者の方とトラブルに
なった際法的問題に発展する可能性もあります。

推奨はできません。ココナラかnoteを経由する事
をオススメします。

【商品作り2】

マニュアル作りについて
こちらもはじめに記載してありましたが、今まで
何かしらのコンサルやノウハウを購入した経験が
ある方はそのノウハウを元にマニュアル作りをし
てください。

ノウハウは財産いくら持っていても無駄
にはならない
実践できなくても持っているだけで価値がありま
す。購入したノウハウを元にマニュアル作りを
し、商品を作りましょう！！

ココからはSNS集客を使って購入を促す
戦略です。SNSを使わなくとも販売は可
能ですが、確率を少しでも上げたい方は
実践してください

【ターゲットをどう集めるか】
ココナラの性質を利用した心理操作で購入させる
裏技を使っても閲覧者が少なければ効果も薄いで
す。なので、少しでも購入者を増やすためターゲ
ットを絞って集めます。

質の良いフォロワー
まず、質の良いフォロワーとはどういう事なのか

①フォロバ、相互フォローで集めた1000人のフォ
ロワー尚ビジネス等にはあまり興味が無い

②フォロバ、相互フォローを使わず売りたい内容
をメインに発信し集めた100人のフォロワー尚ビジ
ネスに興味がある人しかいない

どちらがフォロワーの質が良いと言えますか？

圧倒的に②ですよね。

本当にフォロワーの質は大事です。以前ココナラ
内でトータル2万人のフォロワーに宣伝します。と
いうサービスを利用させて頂きnoteの宣伝を行い
ました。

2万人のフォロワーがいるアカウントに宣伝され購
入者は何人いたと思いますか？

結果は0人です。

見たところ相互フォローで集めたような感じでし
たし、相互フォローで集まるということは発信内
容に興味を持ちフォローしている訳では無いので
本当に数だけです。

相互フォローじゃなんの価値もありません。

何度も言いますが大事なのは質の良いフォロワー
です。

【なんの価値も無い100人より価値ある1
人です】
その質の良いフォロワーの集め方ですが、

10人20人いるだけで全く違ってくるのでそれくら
いなら集めるのも苦ではないはずです。

例えば美容関連のコンテンツを売りたいのであれ
ば美容好きの発信をし美容に興味があるフォロワ
ーを集めます。

まずはお手本にするアカウントを見つけてその人
の真似をしてフォロワーを集めれば良いです。

その人のリプ欄に現れる方と直接お話しても構い
ません。興味がある人をとにかく集めましょう。

よっぽどの有名人では無い限り真似をしてれば少
なくとも質の良いフォロワーは集まってきます。

そして、どの分野においてもお手本にできるアカ
ウントつまり強垢は存在するので問題ないです。

個人的オススメサイト
SNSにも様々なものがありますよね

YouTube.LINE@.TikTok.Instagram.Twitter など

集客0で多少のフォロワーが集められるサイトが好
ましいです。

個人的にはTwitterが1番だと思います。
ビジネスアカウントは多数あるので年代的にも若
い層～40代以上の方が利用していると思うのでお
すすめです。

逆にTikTokやInstagramは若い世代が多いのであ
まり効果的では無いかもしれません。
※ビジネス関連のサービスを販売する際は

利益の出し方やネットビジネスなどメインに発信
していくのであれば、完全にTwitterがおすすめで
すが

若い層をターゲットとしたコンテンツでの売り込
みを考えているのであれば、InstagramやTikTok

も効果的です！！

如何でしたか？当マニュアルは以上になります。

最後に
商品作り～販売まで全力でサポートします！

何か分からない事やご不明な点がございました
ら、ご質問ください！

また商品作り～ココナラ出品できるまでは完全サ
ポートします。評価完了後も分からない点などあ
りましたらご質問受け付けております♪

幸せを勝ち取りましょう。
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